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Ein groBeres Bauprojekt bringt immer auch Unsicherheiten
mit sich: Kosten, Baudauer und Umsetzung sind nur selten im
voraus konkret zu planen. Doch das geht auch anders.

Slavenburg

Bauen transparent

machen

,Wir wollen Bauen so tibersichtlich
wie einen Einkauf im Supermarkt
gestalten. Preis, Ausstattung, Liefer-
datum, dies alles k6énnen wir vor
dem ersten Grundstein festlegen®,
erklért Silvester Slavenburg. Slaven-
burg ist Geschiftsfiihrer und Eigen-
tiimer des gleichnamigen Bauunter-
nehmens in Capelle aan den IJssel
bei Rotterdam. Die Firma hat zusam-
men mit der Universitdat Stanford

1A-Referenz ist nicht weit: Slavenburgs Hauptverwaltung ist ein Schmuckstiick.

/ USA ein Konzept entwickelt, das in
den Niederlanden einzigartigist: Das
Computerprogramm ,Visual Design
& Construction® bietet Auftragge-
bern einen konkreten Einblick in

die Umsetzung ihres Bauvorhabens.
Durch die Visualisierung, auch in 3D
und 4D, werden mogliche Risiken im
voraus ersichtlich. Auch die Nach-
haltigkeit eines Geb4dudes kann von
dem Programm offengelegt werden.
»Durch die virtuellen Moglichkeiten
kann der Kunde den gesamten
Bauprozess im Detail nachvollzie-
hen“, erklart Slavenburg. ,Fir die
meisten Laien ist dies nicht nur ein
besonderes Erlebnis,
sie konnen dadurch
auch viel einfacher
Entscheidungen tref-
fen.“ Die Visualisie-
rung macht es auller-
dem moglich, zehn
Prozent schneller
und kostengiinstiger
zu bauen.

Vierte Generation

Slavenburg errichtet
Firmen- und Biiro-
gebdude sowie Ein-
kaufszentren in den
gesamten Nieder-
landen. Das Bauunternehmen wird
von Silvester Slavenburg bereits
in der vierten Generation
gefiihrt und ist somit in der Regi-
on Rotterdam eine feste Grole.

Silvester Slavenburg (53) machte eine
Ausbildung zum Schreiner. Mit 26 Jah-
ren begann er im Familienunterneh-
men Slavenburg zu arbeiten, das 1906
von seinem UrgroBvater gegriindet
wurde. 1989 hat er die Firma (ber-
nommen. Slavenburg reist gerne und
viel — bevorzugtes Reiseziel ist Asien.

Viele von Slavenburg realisierte
Projekte werden anschliefend von
deutschen Investoren {ibernommen:
,Der deutsche Markt macht rund 35
Prozent unseres Umsatzes aus“, so
Slavenburg. Die Firma ist ein echter
Partner fiir deutsche Firmen, die im
Raum Rotterdam eine neue Nieder-
lassung errichten. Innovation und
Nachhaltigkeit gehen bei Slavenburg
Hand in Hand und sind fiir die Bau-
firma ausschlaggebende Faktoren.
Deshalb arbeitet das Unternehmen
auch bevorzugt mit deutschen Liefe-
ranten zusammen. ,,Wir sind immer
auf der Suche nach Baumaterialien,
die einen echten Mehrwert bieten.“

Daten und Fakten

Aktivitat: Bauunternehmen
Sitz: Capelle aan den |Jssel
Griindungsjahr: 1906
Mitarbeiter: 103

Umsatz: 40 Millionen Euro

\(Gm-)kgaubléne fur Firmenimmobilien?
# _Alles aus einer Hand:
die Slavenburg-Formel
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